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Ainia colabora en un
plan de la UE para
incluir tecnologias en

. D. CORDERO / F. PASCUAL
BARCELONA/ALICANTE—~ La
pugna por la adquisicién del Ban-
co Urquijo entre la Caja de Aho-
rros del Mediterrdneo y el Banco
Sabadell se ha decantado final-
mente del lado catalan. El conse-
jo de administracién del belga
KBC Group decidi6 anoche ofre-
cer a la entidad vallesana la Glti-
ma operacién pendiente en el
sector bancario espafiol por un
precio de 760 millones de euros,
que seran liquidados en efectivo
y a cargo de los fondos propios
del banco, sin necesidad de efec-
tuar ampliacién de capital.

La CAM asumi6 con serenidad
la venta del Urquijo al Sabadell,
entidad que preside Josep Oliu,
ya que «se ha vendido por mucho
maés de lo que vale, 760 millones
son una barbaridad», aseguraron
desde la entidad. Segtn fuentes
préximas a la operacién, la caja
alicantina present¢ una oferta
«por lo que estimaba que costaba
el banco, pero al final pidieron
més y no se iba a comprar algo
por 1o gue no 1o valer, Para la di-
reccién de la CAM, el valor defi-
nitivo de la venta es mucho mas
que excesivo y considera que el
Sabadell ha tenido que pagarlo
porque «no tenia valores que tie-
ne la CAM».

La entidad que preside Vicente
Sala habia descabalgado con una
oferta que, segin fuentes oficio-
.sas, podria rondar los 600 millo-
nes a tres de ios principaies com-

. petidores: el portugués Banco Es-
pirito Santo, el Deustche Bank y
el Crédit Agricole de Francia. El
optimismo en los alicantinos se
habia incrementado por el apoyo
de las principales centrales del

Urquijo, atraidas por su tradicién

Un Jor

La CAM habia

descabalgado al Crédit
Agricole, el Deutsche y
el Banco Espirito Santo

Es la segunda vez que el
Sabadell arrebata a la
caja alicantina una
entidad de crédito

un precio por el Urquijo que no lo
vale», aseguraron fuentes cono-
cedoras de la subasta.

El acuerdo alcanzado final-

mente entre KCB y el Sabadell
supone la nl‘lnlne\l‘l/\n del QQ 74%

integradora y por su carencia de
un equipo especializado en banca
patrimonial, segin aseguran las
mismas fuentes.

Sin embargo, la operacion se
torci6 cuando los vendedores de-
cidieron elevar la puja «y pedir

pre sxgmficatwa, aun-

del capital social de Urquuo, que
mantendrd su nombre pero con
la suma de las inciales SBP. Las
tres sigias proceden de ia ensefia
Sabadell Banca Privada, que su-
mar4 a su red de gestién de patri-
monios 9 de las oficinas de Ur-

quijo. El resto de oficinas del
banco adquirido (tiene 60) se ce-
rraran por proximidad a otras en-
tidades del Sabadell (24), o se in-
corporarén a la red de sucursales
de banca comercial (25) y de ban-
ca de empresas (2). Fuentes de la
entidad evitaron'hablar de conse-
cuencias en el empleo.

Esta previsto que dentro de dos
meses se pueda firmar €] acu€rdo,
para iniciar toda la integracién. La
red de banca privada ser4 la prime-
ra en incorporarse al Sabadell,

Sindicatos y politica

pasa ayer por delante de la sede del Urquijo en la Rambla de Alicante. / erNESTO CAPARROS

mientras que el resto se irdn inte-
grando hasta finalizar ei proceso
en febrero de 2007.

A falta de que los reguladores
den el visto bueno a la operacién,
el grupo belga calcula que la opera-

. cién le reportard unas plusvalias de

495 millones de euros, una cifra a

la que deberd restar los recursos

que ha invertido en los tltimos diez
afios en el Urquijo. Asimismo, se

ha asegurado un dividendo de 7,7
millones de euros, KBC Group de-
cidi6 desprenderse de Urquijo a
causa de la imposibilidad de gene-
rar un grupo lider en el mercado
del baneasegums en Espana.

Es la segunda vez que el Banco
Sabadell arrebata a la CAM una
entidad de créditc en una puja,

después de que se hiciera con el

. Banco Atlantico hace algo menos

de dos afios.

se ha aireado, la posi-
ble influencia del ex
presidente de la Dipu-

que nunca vi

No ok el diri-

posicién de la plantilla
en una venta de estas
caracteristicas se habia
inclinado de hacia la
CAM de 'manera con-
tundente. La tradici

gente ‘ugetista’ admitia
que la integracion de la
plantilla del Banco Al-
tantico en el Sabadell

fue «razonablemente

integradora de la enti-
dad crediticia alicanti-
na se ha refrendado ya
en las anteriores absor-

bien llevada». Campa-
dabal eludié apoyar pa-
blicamente a una de las
dos eniidades y exigié
que, sea cual, sea respe-

que un banco, segan re-
conocia el responsable
sectorial de Ahorro de
la Unién General de
Trabajadores (UGT),
Angel Campadabal.

ciones del Banco te los puestos de traba-
Sanpaolo y del Abbey | joy evite la movilidad
Bank. Ademds, «una ca- | geogréfica de los asala-
ja siempre va asermas | riados.

ible» en la col Fue preci la
cién de trabajadores | venta del Atlintico la

peranzas de los alican-
tinos.

Dos factores exter-
nos més podian afectar
a la decision ultima del
KBC. Por un lado, las
acostumbradas reticen-
cias del Banco de Espa-
fia a que una caja de
ahorros pueda adguirir
un banco. No obstante,
la CAM podria haber
vencido los recelos de
1a entidad que preside
Jaime Caruana por las
gararmas laborales que

que enfrent6é hace dos
afios a la CAM con el
banco cataldn. En esa
ocasion fue éste Gitimo

...... y porque care-
cia de un equipo espe-
cializado en la gestién
de grandes patrimo-

nlOS, como son ios prin-
1

del Ur-

quien logré la p
pese a las fundadas es-

quuo Esta circunstan-

cia obligarfa a mante-

tacién Provincial de

ner a la practica totali- | Barcelona fue objeto de
dad de ios profesiona- analisis y preocupacién
les del banco y a con- | por parte de las entida-
servar su marca, condi- | des bancarias concu-
cion indisp ble se- r . No obstant
gan las exigencias de | fi i ala
Caruana. opemcién descartaron
Por otra parte, la di- | la intervencién deter-

reccién de la Caja de

Ahorros del Mediterra-
neo habfa estado son-
deando los - posibles

-apoyos politicos del ex

consejero de La Caixa y
ministro de Industria,
José Montilla. a la’ op-

ci6n del Banc Sabadell.
Sobre todo, cuando La

,,Calxa forma parte del

acclonunu uen DBDH'
dell, aunque en franca
retirada. Pese a que no

| después de su debxhta-

da posici6n tras el fias-
co de la oferta piiblica
de adquisicion (OPA)
de Gas Natural a Ende-
sa. La tensién a dltima
haora de la noche en las
dos entidades fue maxi-
ma, ya que, pese a que
estaba prevnsto un
anuncio inminents, la
puja. podria haberse
alargado més.

el sector alimentario

VALENCIA.— AINIA Centro &%
nolégico participa en un proyecto
europeo destinado a impulsar el
desarrollo de plataformas electr6-
nicas en cadenas de suministro
agroalimentarias, seglin se indica
en un comunicado.

Los expertos europeos reunidos
en AINIA analizaran los impactos
de las tecnologias emergentes en ¢l
sector agroalimentario, las posi-
bles estrategias tecnolégicas a se-
guir y definiran las recomendacio-
nes basicas sobre las e-platforms
que presentaran al Pariamento Eu-
ropeo. AINIA centro tecnolégico es
el tinico socio espafiol del proyecto
europeo E-mensa.

Este proyecto, financiado por el
VI Programa Marco, esta formado
por un consorcio de socios de lta-
lia, Reino Unido, Irlanda, Alema-
nia, Polonia y Espafia y su objetivo
es el establecimiento de un grupo
de trabajo multidisciplinar, a tra-
vés de diferentes agentes y grupos
transnacionales, para impulsar el
lo de plataformas electré-
platforms) en cadenas de
suministro agroalimentarias.

En Europa, uno de los principa-
les puntos débiles de ia cadena de
suministro alimentaria (del pro-
ductor al consumidor final, pasan-
do por toda la industria de trans-
formaci6n) es la escasa coopera-
ci6én y comunicacién entre los
agentes de la misma.

ias plataformas clectrénicas
aportan grandes ventajas y posibi-
lidades a la cadena de suministro,
ya que permiten, entre otras cosas,
tener la cantidad exacta de produc-
to en el lugar'y tiempo adecuado,
con el nivel de calidad deseado, re-

o pos de tran-
saccién, mejorando la seguridad
alimentaria y abaratando costes. .

Ademés, sirven para mejorar
otras dreas como ia bisqueda de
informacién y la negociacién de
contratos y su seguimiento.

Pese a sus multiples posibilida-
des, las plataformas electrénicas
est4n implantadas en la actualidad
en muy pocos casos y principal-

mente en el contexto de grandes

compafiias.

'I‘mnmn nresenta
osenia

sus oportunidades

—
de negocio a firmas

de laprovincia
VALENCIA.— La Cémara de Co-

mercio de Valencia acogi6 ayer la
jormnada informativa Oportunida-
des de Negocio en Taiwdn, que se
presenté con el objetivo de abordar
las relaciones econémicas entre la
isla y la Comunidad y las «posibili-
dades de incrementar el conoci-
miento mutuo, asi como los inter-
cambios comerciales y de inver-
sién entre empresas valencianas y
taiwanesas», informaron
fuentes de la Cimara.

Esta jornada se produce después
de que, en septiembre pasado, una
delegaci6n de la Oficina de Taipei
en Madrid organizase una visita a
la Camara para tratar con su presi-

dente, Arturs Virosque, las posibi-

lidades de incrementar los nego-
cios entre la Comunidad y la isla
asiatica, precisaron.
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